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Faktor Unsicherheit

Unsicherheit bestimmt das Vorsorgeverhalten junger Leute, nicht mangelnde Weitsicht. Davon
ist der Soziologe Dr. Felix Wilke tliberzeugt. Er war am Forschungsprojekt » Orientierungssuche in
der privaten Altersvorsorge« beteiligt, in dessen Rahmen Interviews mit jiingeren Menschen
gefiihrt wurden. Die Ergebnisse sind aufschlussreich und eine spannende Ergdnzung zur
MetallRente Jugendstudie.

Handlungsdruck

Insgesamt zeigt sich ein differenziertes Bild. Die Interviewten verspiiren zwar Handlungsdruck, empfinden aber ebenso eine
starke Orientierungs- und Ratlosigkeit. Es herrscht Unsicherheit dartber, welche Sparbemiihungen ausreichen und ob es zu
riskant ist, umfassend in ein Vorsorgeprodukt zu investieren. Flr die Befragten bedeutet der Abschluss eines
Vorsorgevertrages, sich auf eine unbestimmte Zukunft festlegen zu miissen. Deshalb nehmen sie héufig erst dann das
Alterssparen und damit den langen Zeithorizont in den Blick, wenn der kurze Zeithorizont objektiv und subjektiv hinreichend
abgesichert erscheint. SchlieB3lich verzichten sie mit dem Alterssparen zunachst auf Handlungsoptionen — also auf Geld — in der
Gegenwart.

Flexibilitat

Die Interviewten Uberlegen, wie bei méglichen ungiinstigen Entwicklungen ihre Handlungsféhigkeit erhalten bleibt. Deshalb
steht bei ihnen haufig die Bewahrung der Flexibilitit in der ndheren Zukunft im Vordergrund. Dies ist fir sie ein starkes Motiv,
von einer Investition in ein Altersvorsorgeprodukt Abstand zu nehmen. Daneben spielt noch die Unsicherheit lber die
Versorgungslage im Alter eine Rolle ... und dartber, ob das richtige Anlageprodukt gewéhlt wurde.

Orientierungslosigkeit

Die Orientierungslosigkeit miindet meist auch in die Uberlegung, das Vorsorgeengagement auf einen méglichst geringen
Umfang zu begrenzen. Interessanterweise verbinden Befragte den Abschluss eines Vorsorgevertrages nicht mit dem Gefiihl
einer gelungenen Alterssicherung. Allerdings dient er den Interviewten dazu, das Gewissen zu beruhigen. Haufig berichten sie,
dass sie die konkrete Ausgestaltung der Altersvorsorge dem Versicherungsvertreter oder dem Bankberater Uiberlassen. Die
Férderung gibt fiir viele Interviewte den Ausschlag, sich trotz aller Bedenken fiir ein Vorsorgeprodukt zu entscheiden. Dies
belegen auch die Zahlen der aktuellen MetallRente Studie. Insgesamt ist das zurlickhaltende Vorsorgeengagement also das
Ergebnis einer umsichtigen und aktiven Auseinandersetzung mit vielen Unwégbarkeiten.
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